enterprise
europe
network

Izba Przemyslowo-Handlowa
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Enterprise Europe Network
przy Izbie Przemystowo-Handlowej w Krakowie

zaprasza do udziatu w webinarze nt.:

,jransakcje handlowe na rynku francuskim B2B:
iInformacje rynkowe, aspekty biznesowe i ryzyka prawne”

Webinar skierowany jest do mikro, matych i srednich przedsigbiorcow prowadzacych lub planujacych rozpoczaé
wspotprace gospodarczg z parterami gospodarczymi z Francji; w szczegdlnosci do managerow sprzedazy
i handlowcéw odpowiadajacych za rozwdj rynku i kontakty handlowe z partnerami zagranicznymi, oraz do dzialéw prawnych.

Celem webinaru jest zapoznanie uczestnikow z praktycznymi informacjami dotyczacymi mozliwosci rozwoju swojej
dziatalnosci handlowej i wspotpracy z francuskimi firmami.

Podczas webinaru przedstawiony zostanie szereg zagadnien, ktére nalezy wzia¢ pod uwage przy organizacji sprzedazy
zagranicznej. Uczestnicy dowiedzg sie m.in.: jak zidentyfikowaé i ograniczaé potencjalne obszary ryzyka transakcyjnego
i prawnego w systemie sprzedazy i Swiadczenia ustug na rynku francuskim.

Omowione zostang réznice miedzy umowami o swiadczenie ustug i umowami sprzedazy (towary czy ustugi?), ich kluczowe
elementy; weryfikacja kontrahentéow; zasady realizacji ustug i delegowania pracownikow, w tym aspekty formalno-prawne
i ubezpieczeniowe.

Ponadto przedstawione zostang aspekty kulturowe wspétpracy oraz biznesowe i prawne aspekty prowadzenia negocjacji umow
handlowych z francuskimi partnerami, a takze informacje rynkowe, w tym kanaly sprzedazy.

Webinar odbedzie sie w dniu 19 marca 2021 roku, w godzinach od 10.00 do 13.00

Program webinaru:

I.  Aspekt prawny — prawo francuskie

1. Sprzedaz B2B

e RO6znica miedzy umowami o $wiadczenie ustug i umowami sprzedazy (Towary czy ustugi?)

¢ Negocjacje: rupture abusive des pourparleurs

o Klauzula wiasciwosci prawnej i jurysdykcji sgdowej oraz klauzula arbitrazowa

e Warunki ogolne sprzedazy — CGD w prawie francuskim

e Terminy pfatnosci we Franciji

e Klauzula wytgczajgca / ograniczajgca odpowiedzialno$¢ w polskich warunkach sprzedazy - CGV
i zastosowanie przed sgdem francuskim

¢ Rekojmia w polskich warunkach sprzedazy - garantie de vice cache a przepisy wymuszajgce
swoje zastosowanie (loi de police) artykutu 9 rozporzgdzenia Rzym | oraz porzadek publiczny
panstwa siedziby sadu (ordre public du for) artykutu 21 rozporzgdzenia Rzym |

e Postepowanie sgdowe (etapy): Ustalenie sytuacji prawnej dtuznika, ekspertyza
polubowna/sgdowa, do-pozwanie do procesu gtdwnego (mise en cause), klauzula zastrzezenia
wiasnosci w kontekscie postepowania upadtosciowego diuznika, windykacja oraz zgtoszenie

wierzytelnosci w przypadku upadtosci dtuznika

2. Swiadczenie ustug oraz delegowanie
¢ Wymagania formalno-prawne $wiadczenia ustug (ustawa 1975!): podwykonawstwo budowlane

oraz przemystowe

Formularz F 4.1 (2)-3.1 / wydanie 8 / 11.09.2019 stronalz?2




e Procedura zatwierdzenia podwykonawcy

e Gwarancje ptatnosci

e Delegowanie pracownikéw do krajéw UE oraz aspekty ubezpieczeniowe
¢ Delegowanie obywateli panstw trzecich

e Résumé: warunki pracy i ptacy dla pracownikéw delegowanych (KP, uktady zbiorowe) we Franciji

Il.  Aspekt biznesowy

1. Techniki Handlu Zagranicznego z uwzglednieniem specyfiki rynku francuskiego
e Wstep do technik handlu zagranicznego
e Zabezpieczanie Praw Wtasnosci Intelektualnej
e Logistyka (Incoterms)
e Skfadanie i przyjmowanie zamowien i jego formy - dokumentacja

o Ubezpieczenia - Zarzgdzanie ryzykiem i aspekty specyficzne dla rynku francuskiego
2. Roznice w organizacji struktur zajmujacych sie eksportem pomiedzy Polska a Francjg
3. Aspekty interkulturowe w organizaciji i stylu pracy

4. Market Intelligence

o Wstep — definicja i segmenty

e Francuski Plan Wsparcia Gospodarczego, drugi co do wielkosci w EU — oméwienie potencjatu dla
polskich przedsiebiorcéw

o Wyszczegdlnienie i omowienie sektoréw reprezentujgcych we Francji potencjat dla firm polskich
ze wzgledu na sektory silnie reprezentowane w regionie i te zwigzane z jego inteligentnymi
specjalizacjami, tj. Life Science, Energia, Technologie informacyjne i komunikacyjne, Chemia,

Produkcja metali i wyrobow metalowych, Elektronika i przemyst maszynowy, Przemysty

kreatywne i czasu wolnego

5. Analiza rynku - przedstawienie organizacji rynku, gtéwnych trendéw i polityki certyfikaciji,
a takze wyplywajacych z tego wnioskoéw i szans dla rozwoju polskiego eksportu z regionu
Matopolski.

M. Podsumowanie

IV. Sesjapytan i odpowiedzi

Prowadzacy:

Marta Bledniak, L.L.M. - Avocat przy Okregowej Izbie Adwokackiej w Tuluzie we Francji oraz Okregowej lzby Radcow
Prawnych we Wroctawiu; wtascicielka kancelarii prawnej wyspecjalizowanej w miedzynarodowym obrocie gospodarczym oraz
francuskim i europejskim prawie pracy, a w szczegolnosci we wszystkich aspektach prawnych umoéw podwykonawstwa
budowlanego/przemystowego i delegowania pracownikéw do Francji. Przez kilka lat wspétpracowata z kancelariami adwokackimi
w Paryzu, w Tuluzie i w Hamburgu. Posiada biura w Tuluzie i Monachium. Czionek wspierajgcy Stowarzyszenia Inicjatywa
Mobilnosci Pracy. Cztonek komisji egzaminacyjnej do spraw aplikacji adwokackiej przy Okregowej Izbie Adwokackiej w Tuluzie.

Agnieszka Bonnefoy — posiada 15-letnie do$wiadczenie nabyte we Francji w miedzynarodowych korporacjach (APERAM
stainless steel, ARCELORMITTAL). Jest absolwentkg Uniwersytetu Wroctawskiego i Université Paris X. Jako ekspert handlu
zagranicznego, web-marketing i market intelligence - posiada doswiadczenie w negocjacji, realizowaniu transakcji
miedzynarodowych i zarzgdzaniu ryzykiem na rynkach eksportowych. Specjalizuje sie w przemysle branzowym na rynku
francuskim, w odpowiedzi na potrzeby polskich firm, dokonuje analizy rynku, pomaga w nawigzywaniu kontaktow biznesowych
i wspiera rozwdj firmy w internacjonalizacji poprzez rozwdj sprzedazy eksportowej i promocje kanatami digital. Wiecej na stronie -
francjaeksport.pl
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